B MERITO

DTVM

POLITICA DE SUITABILITY E KNOW
YOUR CLIENT

Versao Motivo Eja Data Autor/Revisor Aprov?do Data d?
Alteragao por: Aprovacao
1.0 Atualizagéo Agosto/2021 Rafael Kochi Alexandr'e Outubro/21
Despontin




SUMARIO

1. INrodUGEO0 ....cooiiiiiiiiii i ———— 4
2. Conceitos APlICAVEIS. ... 4
3. Politica de Suitability ............ceuueiiiiiiiiiiiiiiii e —————————————————————— 5
4, Procedimentos........cccociiii 6
5. Coleta de infOrmagOes..........cuuuriiiiimiimmiiiiiiiiiiiiiiiirrrrrrrrrrrrrrrr s ansnnsnnnnnnas 6
5.1. Registro das INformagoes.............uuuuiiiiiimiiiiiiiiimiiieeeee 7
5.2. MoONItoramento ..........ccuviiiiiiiiiiiiiiiiiiiieieierrrer s nnnnnnn 8
5.3. Desenquadramento € ReavaliaGao .............ceeeeeeeeemmmmmmmmmmmmmmmnnnneeeeeeeeeeeeennennssssasassnnananes 8
5.4. Termo de DesenquUadramento .............cceeeeiememmmmmimmmemeeemeeeeeeeeeeneeeeeeenneanaseanasssaasasaaaaaanas 9
5.5. Termo de RECUSA..........cceuiiiiiiiiiiiiiiiiiririnerrreeeeeee e s s s s s s s ss s s s snssnnsssnnnnnsnnnnnnnnnn 10
5.6. Condigao de investidor qualificado e investidor profissional..........ccccccunnciiinennnes 10
5.7. Categoria de produtos de investimentos............cccceeeeeciiiiiiiiirccccs e 1
6. Know Your Client @ Cadastro. ........cccccvvcinmeiirniierrr e, 12
6.1. Para pessoas fiSiCas: ........ciiiiiimciiiii e e ene 13
6.2. Para pessoas JUrdiCas:........cccceeuuciiiiiiiiiiieecsss s s s s s rnsss s s s s e s s s snnn s s s e e e s e nnnn s s snennnnen 13
6.3. Para Fundos de Investimentos. ...........cccccmrmiiiiniiiininin 14
6.4. Para Contrapartes: .........cccoiiiiiiiieecciii it e e e e nnn e e e e e e nnnn 15
6.5. Formalizagao € DiligenCia. .......ceeeerrmmmmmmmmmmmmmmineeeeeeeeeeeeeeen e e e nnn e nn s nnnnnnnnnnnnn 17
7. Relatorios @ COMUNICAGOES.......ccuieeeuueiiiiiiiiiiienness e s e rrrnnssss s s e s eesnnnssssssssssennnnnssssssssseennnn 18
8. ANEXO | - QUESTIONARIO DE PERFIL DE RISCO - Suitability — Pessoa Fisica........ 20

9. ANEXO I - QUESTIONARIO DE PERFIL DE RISCO - Suitability — Pessoa Juridica. ...26

10. ANEXO Il - TERMO DE DESENQUADRAMENTO. ......cocovmeriiinrrinsre e nsnnennns 31
1. ANEXO lll - TERMO DE RECUSA. ...t sss e snn e 32
12 ANEXO IV - TERMO DE DISPENSA DE PREENHCIMENTO DE QUESTIONARIO
DE SUITABILITY ..ccoiiieiiiiiste s ss s s as s s e s e s a s an e s s nssaan e e s s sann s 33






1. Introdugao

A presente Politica de Suitability e Know Your Client (“Politica”) busca atender a

demanda regulatéria da Mérito Distribuidora de Titulos e Valores Mobiliarios Ltda.,
sociedade limitada inscrita no CNPJ/ME sob o nimero 41.592.532/0001-42, e Mérito
Investimentos S.A, sociedade andnima inscrita no CNPJ/ME sob o numero
15.632.652/0001-16, ambas localizadas na cidade de S3o Paulo, Estado de S30 Paulo na
Rua Funchal, n2418, 212 andar, Vila Olimpia, CEP 04551-060 (“Mérito DTVM” e “Mérito

Investimentos, respectivamente, sendo em conjunto como “Grupo Mérito”), e tera

abaixo descrito acerca das politicas e manuais que sao aplicaveis e estabelecidas pelo
Grupo Mérito, com o objetivo de determinar as regras que orientam a conduta,
processos e fluxos a serem seguidos por parte de todos os diretores, empregados e

prestadores de servicos (“Colaborador” ou, em conjunto, “Colaboradores”) do Grupo

Meérito.

2. Conceitos Aplicaveis.

e Administradores: S30 os membros da Diretoria.

e Coligadas: As sociedades em que a os sdcios comuns tenham influéncia
significativa (art. 243, §19, da Lei n2 6.404/76).

e CVM: Comissao de Valores Mobilidrios

e Diretoria: S3o as pessoas fisicas qualificadas e empossadas nos termos do
contrato social ou estatuto social do Grupo Mérito, conforme aplicavel.

e Fundos: Fundo de Investimento regulado pela instrugdao CVM n2 555, de 17 de
dezembro de 2014, e suas alteragdes posteriores.

e Grupo Mérito: E considerado o conjunto das empresas Mérito Investimentos
S.A e Mérito Distribuidora de Titulos e Valores Mobiliarios Ltda em razao de
serem empresas Coligadas.

e Valores Mobilidrios: Quaisquer acdes, debéntures, bonus de subscricao, recibos

(incluindo aqueles emitidos fora do Brasil com lastro em acgdes) e direitos de
subscricdo, notas promissérias, opcdes de compra ou de venda, indices e

derivativos de qualquer espécie ou, ainda, quaisquer outros titulos ou contratos
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de investimento coletivos, ou a eles referenciados, que por determinacao legal,

sejam considerados valor mobiliario

3. Politica de Suitability

O presente Capitulo dispde acerca da Politica de Suitability e tem como objetivo
estabelecer os procedimentos que possibilitem verificar se o produto, servico ou
operacdo é adequado aos objetivos de investimento do cliente, se a situacdo financeira
do cliente é compativel com o produto, servico ou operacdo e se o cliente possui
conhecimento necessdrio para compreender os riscos relacionados ao produto, servico

ou operacao.

O Grupo Mérito devera aplicar a todos os Clientes pessoas fisicas e juridicas, inclusive
socios e funcionarios, independente da capacidade de investimento, a politica de
suitability para suas aplicacdes em todos os Fundos ou Valores Mobilidrios, conforme o

Caso.

As regras previstas na presente Politica sdo aplicaveis as recomendacoes de produtos
ou servigos, direcionadas a clientes especificos, realizadas mediante contato pessoal ou
com o uso de qualquer meio de comunicacdo, seja sob forma oral, escrita, eletrénica ou
pela rede mundial de computadores, e devem ser adotadas para o cliente titular da

aplicagao.

Antes da primeira aplicacao, o Cliente deverd preencher o Questionario de Suitability de
modo a ser identificado o perfil do Cliente (“Perfil Suitability”) nos termos do Anexo |

desta Politica.

O Grupo Mérito estabeleceu 3 (trés) categorias de Perfil Suitability: Conservador,
Moderado e Agressivo, indicados abaixo, e para cada perfil ha uma cesta de produtos

associada:



(i) Perfil Conservador: Clientes com perfil conservador buscam a preservacao do
capital, possuem baixa tolerancia a riscos possuem horizonte de investimentos de curto

prazo e possuem pouca experiéncia no mercado de capitais.

(i) Perfil Moderado: Clientes com perfil moderado estdo dispostos a correr algum
risco em seus investimentos, buscando um retorno diferenciado, possuem um horizonte
de investimento de médio prazo e possuem experiéncia moderada do mercado de

capitais.

(iii)  Perfil Agressivo: Clientes com perfil agressivo possuem alta tolerancia a riscos,
possuem baixa ou nenhuma necessidade de liquidez no curto / médio prazo, aceitam
oscilagcGes caracteristicas dos mercados de risco e possuem grande experiéncia no

mercado de capitais.

As perguntas presentes no Questionario de Suitability deverdo ser de no minimo 4
(quatro), de maneira a ser identificado as seguintes caracteristicas do Cliente:
experiéncia no mercado de capitais, objetivo do investimento, prazo do investimento e
aversdo a risco. Caso em alguma das perguntas, o Cliente se enquadre no perfil com

menor risco, este sera o perfil definido para o Cliente.

E vedado a todos os Colaboradores do Grupo Mérito recomendar produtos, servigos ou
operagdes a Clientes que ndo sejam adequados ao seu Perfil, que ndo tenham seu Perfil
identificado, ou que possuem informacgGes desatualizadas de Perfil. Quando o Cliente
solicitar os produtos, servicos ou operagées que ndo sao adequados ao seu Perfil, os
Colaboradores deverao alertar o Cliente acerca da inadequagao do seu Perfil e obter
declaracao expressa do Cliente de que esta ciente de que seu Perfil ndo se adequa

aquele produto, servico ou operagao.

4. Procedimentos

5. Coleta de informagodes



A obtengao do Perfil de Investimento do Cliente pode ser realizada de trés maneiras e

pode ser atualizada a qualquer instante.

Coleta de informagdes: inicia-se quando da captacdo do cliente por um dos
Colaboradores do Grupo Mérito que esteja qualificado para tal atividade, os chamados
“Officers”. O Grupo Mérito disponibilizard& o Questionadrio Perfil de Risco
(“Questionario”) (Anexo 1) contendo questdes que permitem a definicdo do perfil do
Cliente de acordo com as respostas dadas. O questiondrio aborda aspectos como a
experiéncia em matéria de investimentos, horizonte de tempo, objetivos de

investimentos e tolerancia ao risco.

Adesdo ou utilizacdo dos produtos: O Cliente recebera o questiondrio e serad avisado
sobre a ciéncia dos riscos envolvidos quanto as restricbes indicadas para o tipo de
produto, de acordo com o seu perfil, que, por decisdo prépria solicitara o Questionario
e confirmara a contratacdo ou utilizacdo do produto. A alteracdo de seu perfil ocorrerd
apenas apos o envio do Questionario pelo Cliente para assim a qualificacdo na categoria

mais indicada de acordo com as descri¢Ges acima dos perfis.

Iniciativa do Cliente: O cliente pode entrar em contato por qualquer forma disponivel
pelas empresas do Grupo Mérito para preencher o Questiondrio e alterar seu perfil,

conforme descrigdo acima.

Atualizacdao nos sistemas do Grupo Mérito: Através de monitoramento dos perfis e
interagdes com os Clientes, o Grupo Mérito, em periodo ndo inferior a 24 (vinte e quatro

meses), promovera a atualizacdo das informacdes relativas ao Perfil de seus Clientes.

5.1. Registro das Informagodes

Quando recebida a devolucgao, pelo Cliente, sob qualquer das formas acima previstas, o

Officer devera enviar as respostas fornecidas, ao Departamento de Compliance, que

gerard o Perfil de Investidor, com base na matriz de pontuacao.



Adicionalmente, o Questionario, bem como os demais documentos que compde o Kit
Cadastral do Cliente (abaixo definido), serd arquivado em meio digital, em local
apropriado dentro do sistema do Grupo Mérito. Assim, o documento ficara disponivel a

consulta a qualguer momento.

Tao logo concluido o preenchimento do cadastro e do Questionario, o Cliente podera
verificar na matriz de pontuacdo constante do mesmo a pontuacdo total e

correspondente perfil de risco.

5.2. Monitoramento

O monitoramento da adequacdo dos produtos ofertados aos Clientes, relativamente ao

seu perfil compete ao Departamento de Compliance e Controles Internos.

Compete ao Departamento de Compliance e Controles Internos, ainda:

(i)  Realizar testes de controles internos, mensalmente, para verificacdo da
aderéncia a esta Politica, quanto aos clientes que mantenham posicao ativa;

(ii)  Preparar Laudo Descritivo de Avaliacdo a ser encaminhado a ANBIMA
anualmente;

(iii) Avaliar o Material de Vendas dos produtos Agressivos, bem como, dos
Derivativos, caso aplicavel;

(iv) Oferecer treinamentos das regras e informacdes relativas a presente politica e

a classificacao de clientes e produtos.

Ressalta-se que o monitoramento do Perfil de Investidor pelo Departamento de
Compliance e Controles Internos nao exclui a responsabilidade dos associados de areas
comerciais por zelar para que os produtos distribuidos e operados pelo cliente estejam

sempre de acordo com seu perfil e objetivo de investimento.

5.3. Desenquadramento e Reavaliagao



O Departamento de Compliance e Controles Internos deverd monitorar a adequacao do
perfil do cliente com os produtos os quais o cliente mantém em sua carteira, analisando

possiveis desenquadramentos.

Em caso de observacdo de desenquadramento entre o perfil do cliente e seu portfdlio,
o Officer devera orientar o cliente quanto aos riscos de suas posicées em razao do perfil
de risco existente na composicdo de sua carteira de Valores Mobilidrios. Depois de
orientado, podera o cliente escolher pela reducdo da exposi¢cdo aos riscos ou pela sua

manutencdo, observado o que segue.

Caso opte por manter as novas posicoes, o cliente preencherd novo Questionario que
serd registrado nos sistemas internos do Grupo Mérito, a fim de formalizar o

enguadramento no novo Perfil.

Além da reavaliacdo por desenquadramento, é possivel que ocorra a reavaliacdo quando
dos procedimentos de atualizacdo periédica de documentos cadastrais ou no prazo

maximo de 24 (vinte e quatro) meses conforme determinado na regulacgdo.

5.4. Termo de Desenquadramento

Quando do desenquadramento de Perfil de Investidor em relagdio ao produto
pretendido, além da possibilidade de preenchimento de novo Questionario para
avaliacdo do Perfil, ha a possibilidade de assinatura do Termo de Desenquadramento
(Anexo I1). Através da assinatura do referido termo, o Cliente se declara ciente quanto
aos riscos e demais caracteristicas do produto, atestando que nao é abarcado pelo rol
de produtos adequados ao seu perfil, no entanto, sem que precise responder a nova

avaliacao de perfil.

O Termo de Desenquadramento assinado ndo prescreve, logo tera validade enquanto o
cliente manter a posicao no Valor Mobiliario para o qual assinou o referido termo,

porem caso o Cliente resgate a totalidade de seus recursos deste Valor Mobiliario, no



momento em que ordene nova aplicacdo, serda necessario a assinatura de um novo

termo ou readequacdo via Questionario.

5.5. Termo de Recusa

Caso o investidor ndo deseje responder ao Questiondrio, devera este formalizar tal
recusa por escrito através do “Termo de Recusa do Investidor”, conforme modelo
previsto no Anexo lll, ou ainda, caso o questionario lhe seja dispensavel, nos termos dos
normativos regulatorios em vigor, devera formalizar tal dispensa por escrito através do

modelo previsto no Anexo IV, “Dispensa de Preenchimento”.

5.6. Condigdo de investidor qualificado e investidor profissional

Indiferente as regras para dispensa da aplicacido da metodologia de Suitability,
explicitadas no titulo “Aplicabilidade”, por determinacdo regulatdria, serdo

considerados investidores profissionais as seguintes pessoas naturais e juridicas:

(i) InstituicOes financeiras e demais instituicbes autorizadas a funcionar pelo
Banco Central do Brasil;

(i) Companhias seguradoras e sociedades de capitalizagao;

(iii) Entidades abertas e fechadas de previdéncia complementar;

(iv) Pessoas naturais ou juridicas que possuam investimentos financeiros em valor
superior a RS 10.000.000,00 (dez milhdes de reais) e que, adicionalmente,
atestem por escrito sua condi¢do de investidor profissional mediante termo
préprio, de acordo com o Anexo IV;

(v) Fundos de investimento;

(vi) Clubes de investimento, desde que tenham a carteira gerida por administrador
de carteira de valores mobiliarios autorizado pela CVM;

(vii) Agentes autbnomos de investimento, administradores de carteira, analistas e
consultores de valores mobilidrios autorizados pela CVM, em relagcdao a seus
recursos proprios; e

(viii) Investidores ndo residentes.
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Adicionalmente, serdo considerados investidores qualificados, as seguintes pessoas

naturais e juridicas:

(i)
(i)

(i)

(iv)

Investidores profissionais;

Pessoas naturais ou juridicas que possuam investimentos financeiros em valor
superior a RS 1.000.000,00 (um milhdo de reais) e que, adicionalmente,
atestem por escrito sua condicdo de investidor qualificado mediante termo
proprio, de acordo com o Anexo |V,

As pessoas naturais que tenham sido aprovadas em exames de qualificacdo
técnica ou possuam certificacdes aprovadas pela CVM como requisitos para o
registro de agentes autonomos de investimento, administradores de carteira,
analistas e consultores de valores mobilidrios, em relacdo a seus recursos
proprios; e

Clubes de investimento, desde que tenham a carteira gerida por um ou mais

cotistas, que sejam investidores qualificados.

Dado as regras de qualificacdo de investidores conforme acima o Grupo Mérito se

reserva da ndo conducao de diligéncia de suitabitlity, contando que os Clientes assinem

o Termo de Dispensa previsto no Anexo IV, desta Politica.

5.7. Categoria de produtos de investimentos

A categorizacdo dos produtos de investimento observa os seguintes critérios:

Riscos associados ao produto e seus ativos subjacentes: trata-se, primeiramente, do

risco de mercado associado ao produto, assim, se refere as perdas potenciais advindas

de variagdes em precos de ativos financeiros, taxas de juros, moedas e indices. Além

disso, observa-se o risco de mercado gerado por produto porventura utilizado como

lastro para o investimento principal (caso de Letras de Crédito Imobilidrio ou Agrario,

por exemplo).
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Adicionalmente, observa-se a complexidade das operagdes, critério este, relacionado ao
conhecimento/experiéncia com investimentos detida pelo Cliente, avaliado na defini¢do

do perfil e investimento.

Perfil dos Emissores e risco de crédito associado: observa-se a classificacdo das
instituicOes emissoras pelas entidades responsdveis pela andlise e classificacdo da
vulnerabilidade de uma entidade a inadimpléncia em relagcdo as suas obrigacGes

financeiras.

Existéncia de garantias: o investimento em determinados produtos conta com garantias
gue podem assegurar parcial ou integralmente os valores aplicados pelo cliente, bem
como os respectivos rendimentos. Tal cobertura pode estar limitada, conforme critérios

da instituicdo emissora ou de 6rgdo garantidor.

Prazos de caréncia e risco de liquidez associado: esse critério se refere ao tempo de
permanéncia pelo qual o investidor se propde a manter sua posi¢dao no produto em
guestdo a fim de que possa receber os rendimentos nos moldes pactuados no momento
da aquisicdo do produto, sem quaisquer 6nus ocasionados pela liquidacao prematura

do investimento.

6. Know Your Client e Cadastro.

Para os fins da regulamentag¢do em vigor e do Cédigo ANBIMA, o Grupo Mérito adota o
procedimento de Cadastro e Know You Client — “KYC”, o qual consiste na identificacdo
do Cliente que deve ser verificada antes da concretiza¢dao de qualquer operag¢ao. Caso o
Cliente se recuse ou dificulte o fornecimento das informag¢des requeridas, o Grupo

Mérito deverd avaliar ou deliberar em comité o aceite deste investidor como Cliente.

A andlise e validacdao dos documentos e informagdes fornecidos por cada Cliente sao

realizadas, de forma regular e tempestiva, ao Departamento de Compliance e Controles

Internos apds o seu recebimento por via fisica ou eletronica. Tal analise e validagao tem
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por objetivo conferir a veracidade das informacdes prestadas, bem como a validade dos

documentos fornecidos.

Os melhores documentos para identificacdo dos Clientes sdo aqueles de facil obtencao

de maneira licita.

Os procedimentos de cadastro de Clientes do Grupo Mérito deverdo ser largamente
divulgados visando minimizar os riscos legais e os demais riscos inerentes ao crime de

lavagem de dinheiro.

Para a realizacdo do cadastro de Cliente, no minimo, sera necessaria a apresentacdo dos

seguintes documentos:

6.1. Para pessoas fisicas:

(i) Nome completo;

(ii) RG;

(iii) CPF;

(iv) Comprovante de endereco;

(v) Profissdo;

(vi) Atividade exercida;

(vii) Informacado se se trata de Pessoa Politicamente Exposta;
(viii) Origem do patrimonio;

(ix) Fonte de renda e o local de sua obtencao;

(x) Identificacdo do patrimonio total (ativos financeiros e nao financeiros); e

(xi) Referéncia comercial.

6.2. Para pessoas juridicas:

(i) Denominagdo/Razdo Social;

(ii) CNPJ;

(iii) Atos constitutivos e contrato ou estatuto social em vigor;
(iv) Ato de eleicdo dos representantes legais;

(v) Comprovante de endereco;
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(vi) Documentacdo dos representantes legais (conforme os documentos exigidos
para o cadastro de pessoas fisicas);

(vii) Referéncia comercial;

(viii) Origem do patrimonio;

(ix) Fonte de renda e o local de sua obtengdo;

(x) Identificagdo do patrimonio total (ativos financeiros e ndo financeiros); e

(xi) Relacionados com comércios reconhecidos como de origem duvidosa ou cuja
receita atribuida ao negdcio seja, em um primeiro momento, incompativel com

o tipo de negdcio.

Durante a andlise do processo de KYC para Pessoas Juridicas, devera ser identificada a
cadeia de controle societario até a(s) pessoa(s) fisica(s) que detém(ém), em ultima

instancia, o controle sobre a pessoa juridica cliente, denominado “Beneficiario Final”.

Em relacdo a identificacdo dos Beneficiarios Finais, a partir de 10% de representacdo do
capital social, é necessario obter os dados cadastrais das pessoas relacionadas a Pessoa

Juridica.

Para as Pessoas Juridicas constituidas sob a forma de companhia aberta ou entidades
sem fins lucrativos, deverdo ser identificadas as Pessoas Fisicas que exercem o controle
da empresa, independentemente do seu percentual de participa¢do societaria, ou seja,
as pessoas naturais autorizadas a representd-las, bem como seus controladores,

administradores e diretores.

6.3. Para Fundos de Investimentos.

Para os Fundos de Investimento e desta Politica, o Grupo Mérito estara dispensado, nos
termos da ICVM 617/19, da identificacdo dos Clientes (cotistas) caracterizados como
Beneficidrios Finais independentemente do percentual de cotas detidas do Fundo,

desde que:

e N3ao seja Fundo Exclusivo, nos termos estabelecidos pela regulacao;
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e Obtenham recursos de investidores com o propdsito de atribuir o
desenvolvimento e a Gestdo de uma carteira de investimento a um Gestor
qualificado que deve ter plena discricionariedade na representacao e na tomada
de decisdo junto as entidades investidas, ndo sendo obrigado a consultar os
Clientes (cotistas) para essas decisdes e tampouco indicar os Clientes (cotistas)
ou partes a eles ligadas para atuar nas entidades investidas; e

e seja informado o nimero do CPF/MF ou de inscricdo no Cadastro Nacional de
Pessoa Juridica — CNPJ de todos os Clientes (cotistas) para a Receita Federal do

Brasil na forma definida em regulamentacdo especifica daquele érgao.

Os Gestores de Recursos ou Administradores Fiduciarios, ao cadastrarem os Fundos de
Investimento que forem realizar atividades junto ao Grupo Mérito, cadastrdo o Fundo e
ndo os Clientes (cotistas) Assim, no contexto de consideracdo entre a cadeia de
relacionamentos estabelecida entre os Gestores de Recursos ou Administradores
Fiduciarios com a empresa do Grupo Mérito, o relacionamento é estabelecido com o
Gestor de Recursos do Fundo, e ndo seus Clientes (cotistas) ou os Fundos que ele

representa.

6.4. Para Contrapartes:

O Grupo Mérito para garantir e prevenir que Contrapartes utilizem os Fundos para
atividades ilegais ou imprdéprias realiza o processo de identificacdo das Contrapartes
conforme as recomendag¢des do Guia ANBIMA de PDLFT.

O Cadastro e identificacdao de Contrapartes seguird conforme as disposi¢cdes acima é sera
um passo importante para a implementa¢ao de uma estrutura adequada de prevenc¢ao
a lavagem de dinheiro e financiamento ao terrorismo, bem como seu continuo

monitoramento.

Dado que alguns Valores Mobilidrios ja passam por processos de prevencgdo e

identificacao de Contraparte em funcdo do seu ambiente de negociacdo no mercado de
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capitais, o Grupo Mérito se reserva da conducdo de diligéncia adicional, nos seguintes

Casos:

Ofertas publicas iniciais e secunddrias de valores mobilidrios, registradas de acordo com

as normas emitidas pela CVM;

Ofertas publicas de esforcos restritos, dispensadas de registro de acordo com as normas

emitidas pela CVM;

e Ativos e valores mobiliarios admitidos a negociacdao em bolsas de valores, de
mercadorias e futuros, ou registrados em sistema de registro, custddia ou de
liquidacdo financeira, devidamente autorizados em seus paises de origem e
supervisionados por autoridade local reconhecida;

e Ativos e valores mobilidrios cuja contraparte seja Instituicdo financeira ou
equiparada;

e Ativos e valores mobiliarios de mesma natureza econémica daqueles acima

listados, quando negociados no exterior.

Ademais, caso ocorram operag¢des de investimento que ndo se enquadrem nas situagdes
elencadas acima, como empreendimentos imobilidrios, direitos creditdrios e valores
mobilidrios emitidos de forma privada, além do cadastro da Contraparte, nos termos da
ICVM 617/19, o Grupo Mérito buscara adotar também outros procedimentos (como
visita de diligéncia) e controles internos, ou verificar se a contraparte dispde de
mecanismos minimos para andlise para fins de prevencdao e combate a lavagem de

dinheiro.

As informacgdes e documentos solicitados devem ser arquivados pelo prazo minimo de
cinco anos. O Diretor de Gestao de Riscos e Compliance podera dispensar a prestacao
de determinadas informacdes, de acordo com seu julgamento, e devera definir quais
procedimentos adicionais devem ser realizados para cumprir com os propdsitos desta

segao.
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6.5. Formalizagao e Diligéncia.

O cadastro e procedimentos de KYC dos Clientes do Grupo Mérito serdo realizados pela

Departamento de Compliance e Controles Internos.

Além da obtencdo dos documentos acima descritos, deverdo ser feitas as pesquisas de

informacdo do respectivo Cliente nos seguintes websites/drgdos (além de outros sites

de busca indicados nos termos da regulacdo expedida pela ANBIMA):

(i)

(ii)
(iii)
(iv)

Google (www.google.com.br);

Receita Federal (www.receita.economia.gov.br);

SERASA; e

Outros websites recomendados de acordo com a ANBIMA.

Adicionalmente aos procedimentos de cadastro, recomenda-se atencao redobrada de

todos os Colaboradores quanto aos seguintes tipos de Clientes:

(i)
(i)

(iii)

(iv)

(v)

(vi)

(vii)

Clientes de integridade ou honestidade questionaveis;

Recusem ou dificultem o fornecimento de informagdes ou documentagao
requerida;

Clientes relacionados com comércios reconhecidos como de origem duvidosa
ou cuja receita atribuida ao negdcio seja, em um primeiro momento,
incompativel com o tipo de negécio;

Clientes que demonstrem descaso ou ndo se preocupem com datas de resgate,
taxas e tarifas, acarretando perdas nos rendimentos;

Para pessoas juridicas, deve se observar a linha de produgao, analisando
instalag@es, volume de produgdo e equipamentos;

Para pessoas fisicas, sempre que possivel, é importante que se visite os Clientes
em seu escritério comercial para constatar a natureza de suas atividades e
fontes de receitas;

Clientes que oferecam "caixinhas", gorjetas ou propinas para que as operagoes

se realizem; e
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(viii) Contas de Clientes idosos, ou ingénuos, controladas por ndo familiares.

Apds a obtencdo e analise de toda a documentacdo fornecida, a Departamento de
Compliance e Controles Internos providenciara a preparacdo de um relatdrio de andlise,
contendo as informacgdes obtidas, as conclusGes quanto a andlise dos documentos e
informacdes, bem como a classificacdo interna do grau de risco do Cliente (1 —
Conservador; 2 — Moderado; e 3 — Agressivo), e o submeterd a andlise do Diretor de

Compliance, para a sua validacdo ou nao.

Caso haja inconsisténcias, falhas, insuficiéncia, falsidade de documentos ou de
informacdes, cabera ao Departamento de Compliance e Controles Internos, por meio da
decisdo do Diretor de Compliance, apds a analise dos riscos envolvidos, vetar, requerer
informagdes/documentos adicionais ou aprovar o relacionamento com o potencial

Cliente.

7. Relatdérios e Comunicagoes

Cabe ao Diretor de Compliance efetuar todas as comunicacbes e notificacOes
necessdarias ao COAF e demais 6rgdos reguladores, nos termos da legislacdo e da

regulamentagdo em vigor.

Em caso de ndo aprovacao do Cadastro do Cliente, conforme as informagdes e
documentagdao apresentadas nos termos do procedimento acima descrito, o Grupo
Mérito, se reserva, a seu exclusivo critério, notificar ou nao o Cliente da justificativa de
gue este ndo podera contratar os seus servicos, encerrando-se assim a relagcao comercial

com o respectivo Cliente.

Ainda, cabera o Diretor de Compliance o envio de laudo descritivo a ser elaborado no
formato de relatério, conforme modelo disponibilizado pela ANBIMA, até o ultimo dia

util de margo, contendo informacdes referentes ao ano civil anterior.

O laudo para verificacdo do Suitability, devera conter, no minimo:
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Descricdo dos controles e testes executados e dos resultados obtidos pela
Instituicdo Participante em tais testes;

Indicacdo, com base na metodologia aplicada, do total de Cliente que realizaram
aplicagbes no ano de referéncia do laudo, indicando a quantidade de
investidores que realizaram investimentos:

o Na&o adequados ao seu perfil e, destes, quantos possuem a declaracao
expressa de inadequacdo de investimentos;

o Com o perfil desatualizado e, destes, quantos possuem a declaracdo
expressa de desatualizacdo do perfil; e

o Sem possuir um perfil de investimento identificado e, destes, quantos
possuem a declaracdo expressa de auséncia de perfil.

Indicacdo, com base nos investidores com saldo em investimentos ou posicao
ativa em 31 de dezembro, da quantidade de:

o Investidores sem perfil identificado;

o Investidores com perfil identificado, devendo segrega-la em: (i).
Investidores com carteira enquadrada; e (ii) Investidores com carteira
desenquadrada;

Investidores com perfil desatualizado;
Plano de agdo para o tratamento de eventuais divergéncias identificadas; e

Ocorréncia de alteragdes na metodologia de Suitability no periodo analisado.
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8. ANEXO | - QUESTIONARIO DE PERFIL DE RISCO - Suitability — Pessoa Fisica

Nome:

Cidade/Estado: CPF:

Este questiondrio é de preenchimento obrigatdrio, em conformidade com o
estabelecido nos Cddigos de Regulacdao e Melhores Praticas da ANBIMA — Associacao

Brasileiro das Entidades dos Mercados Financeiro e de Capitais.

Marque a opcao que melhor se adeque as suas preferéncias pessoais, assinando ao final.
Se houver diferenca entre o resultado da capacidade de assumir riscos e o resultado da

capacidade de tolerancia ao risco, o resultado mais conservador sera considerado

como o seu Perfil de Investimento.

1. Qual a sua idade? | 2. Qual seu Estado | 3. Vocé tem
[ Até 30 anos. Civil? dependentes?
1 Entre 30 e 40 anos. 1 Solteiro. [ Nao.
[ Entre 40 e 50 anos. (1 Casado. (1 Sim. Quantos?
[ Mais de 50 anos. (1 Divorciado. 10203
(] Vidvo.
4, Capacidade Financeira e conhecimento técnico — (pontuacgao).
5. Receitas Regulares: indique, entre os intervalos abaixo, qual a opgdao que se

enquadra ao valor da sua renda média mensal:

[0 Menor do que RS 10.000,00 (0)
J Entre R$10.000,01 a RS 50.000,00 (10)

O Acima de R$ 50.000,01 (20)
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6. Capacidade Financeira: indique, entre os intervalos abaixo, qual a opcdo se

enquadra ao valor total de seu patrimonio (mdveis, imdveis, bens, etc)?

O Até RS 500.000,00. (0)
O De RS 500.000,01 a RS 5.000.000,00 (10)

L] Acima de 5.000.000,00 (20)

7. Conhecimento Técnico: indique, entre os intervalos abaixo, qual a op¢ao melhor

se enquadra acerca de seu conhecimento técnico sobre mercado financeiro versus sua

formacado académica ou experiéncia profissional:

(1 Pouco ou Nenhum conhecimento em mercado financeiro: ndo possuo experiéncia

profissional ou formacdo académica voltada para mercado financeiro/Experiéncia

profissional de até 3 anos. (0)

(1 Bom ou Razoavel: possuo experiéncia profissional ou formacdo académica com grau

médio de conhecimento sobre mercado financeiro/Experiéncia profissional entre 3a 10

anos. (10)

(1 Alto conhecimento: possuo experiéncia profissional ou formagdao académica

direcionada para atuagdo em mercado financeiro/Experiéncia profissional acima de 10

anos. (20)
8. Avaliacdo da capacidade de assumir riscos — (pontuacao)
9. Horizonte de investimento: vocé pretende utilizar um percentual relevante dos

seus investimentos no curto ou médio prazo?

(1 Sim, pretendo utilizar um percentual relevante dos meus investimentos no curto
prazo (até 1 ano). (0)

(1 Sim, pretendo utilizar um percentual relevante dos meus investimentos no médio
prazo (de 1 a 3 anos).(10)

(1 Ndo tenho previsdo de utilizar no curto e médio prazo. (30)
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10. Momento de Vida: assinale a alternativa que representa a sua necessidade de

recursos.

[ Precisarei resgatar valores acima dos rendimentos financeiros ao longo dos préximos
anos para atender a minha necessidade de recursos e manter meu padrao de vida. (0)
(1 J4 acumulei o suficiente para manter meu padrdo de vida com rendimentos
financeiros. Esporadicamente, precisarei resgatar valores acima dos rendimentos
financeiros para cobrir as minhas despesas. (10)

(1 Estou fazendo constantes aportes na carteira de investimento, aumentando o

patrimdnio financeiro. (20)

11. Distribuicdo dos investimentos: o valor a ser investido ou ja investido com o

Grupo Mérito representara ou representa quanto do total dos seus investimentos nos

mercados financeiro e de capitais?

[ Menos de 25%. (40)
(1 Entre 25% e 50%. (20)

(1 Acima de 50%. (0)

12, Situacao financeira: qual é o percentual de alocagdo de seus ativos nas seguintes

classificagcOes

% em liquidez (conversao imediata em moeda corrente) (A)
% em investimentos financeiros (sem liquidez imediata) (B)
% em imoveis (C)

% em outras modalidades (D)

(A (A) + (B): de 0% a 35% (0)
(A (A) + (B): de 36% a 70% (5)

[ (A) + (B): superior a 71% (10)
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Capacidade de assumir riscos: Sera considerado a soma dos pontos acima: [(5+ 6 + 7+8)

+(9+ 10+ 11 + 12)] Total de pontos:
Tabela:

0-60 = Conservador;

65-115 = Moderado;

120-160 = Agressivo.

13. Avaliacdo de tolerancia a riscos — (pontuacao)

14. Conhecimento e Experiéncia: informe o grau de conhecimento e experiéncia

do(s) responsavel(is) pelos investimentos, bem como o volume e a frequéncia das
operacdes em cada uma das classes de produtos da instituicdo, levando em

consideracao as ponderagdes abaixo:

Baixo: Ndo tenho familiaridade com o produto ou com a classe de ativos.

Médio: Compreendo as caracteristicas e os riscos; porém, nao tenho nem realizo
investimentos no produto ou na classe de ativos em volumes superiores a 5% da minha
carteira ha mais de dois anos.

Alto: Tenho e/ou realizo investimentos no produto ou na classe em volumes superiores

a 5% da minha carteira ha mais de dois anos.

Baixo Médio Alto
Renda Fixa (0) (1) (2) 4
Fundo multimercados e estruturados (0) (2)a (4) Q
Renda Variavel (0) (4)Q (8)4
Fundos Imobiliarios (0) 3 (4) (8) 4
Derivativos, COE e Private Equity (0) (4) 3 (8)

15. Visdo de Risco: vocé acredita que, em periodos de mais de cinco anos, produtos

de maior risco (ex. aces) sdo mais atrativos do que produtos de menor risco?
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(1 N3o (0)
(1 Depende (10)

1 Sim (20)

16. Conforto: como vocé reagiria se os seus investimentos caissem mais de 10%

(mesmo que temporariamente)?

(1 Venderia imediatamente. (0)

[ Entendo que isso pode acontecer para determinados ativos, mas ndo para o portfélio
como um todo. (20)

[ Entendo que o meu portfdlio esta sujeito a sofrer flutuacGes dessa magnitude. (40)

17. Expectativa dos investimentos.

(1 N3do estou disposto a sofrer flutuagdes negativas em meus investimentos, mesmo em
periodos curtos (1 més). (0)

(1 Com a expectativa de superar o CDI, admito flutua¢des negativas dos meus
investimentos no curto prazo; porém, entendo que devem ser recuperadas em até 6
meses. (20)

(1 Com a expectativa de superar de forma significativa o CDI, admito flutuacdes
negativas dos meus investimentos; porém, entendo que devem ser recuperadas em até
12 meses. (40)

(1 Busco retornos absolutos e admito flutuagGes negativas dos meus investimentos em

periodos superiores a 12 meses. (60)

Tolerancia ao risco: soma dos pontos 14 + 15+ 16 + 17 acima.

Total de pontos:

Tabela:

0-50 = Conservador;
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51-100 = Moderado;
101-160 = Agressivo.

Confirmacao do Perfil de Investimento Perfil de Investimento:

Data Assinatura do Cliente
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9. ANEXO | - QUESTIONARIO DE PERFIL DE RISCO - Suitability — Pessoa Juridica.

Razao Social:

Cidade/Estado: CNPJ:

Este questiondrio é de preenchimento obrigatério, em conformidade com o
estabelecido nos Cddigos de Regulacdo e Melhores Praticas da ANBIMA — Associacao

Brasileiro das Entidades dos Mercados Financeiro e de Capitais.

Marque a op¢do que melhor se adeque as suas preferéncias pessoais, assinando ao final.
Se houver diferenca entre o resultado da capacidade de assumir riscos e o resultado da

capacidade de tolerancia ao risco, o resultado mais conservador serd considerado

como o seu Perfil de Investimento.

1. Capacidade Financeira e conhecimento técnico — pontuacdo (em vermelho).

2. Receitas Regulares: indique, entre os intervalos abaixo, qual a opcdo se

enquadra ao valor total de seu patrimonio liquido (mdveis, imdveis, bens, etc):

O Até RS 1.000.000,00. (0)
0 De R$ 1.000.000,01 a R$ 10.000.000,00 (10)

(1 Acima de 10.000.000,01 (20)

3. Capacidade Financeira: indique, entre os intervalos abaixo, qual a opg¢ao se

enquadra ao seu faturamento médio:

0 Até RS 360.000,00 (0)
0 De RS 360.000,01 e R$ 1.000.000,00 (10)

(1 Acima de RS 1.000.000,01 (20)
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4. Conhecimento técnico: indique, entre os intervalos abaixo, qual a op¢do melhor

se enquadra acerca de conhecimento técnico sobre mercado financeiro versus formacao
académica ou experiéncia profissional dos responsaveis pela tomada de decisdo de

investimentos na instituicao:

(1 Pouco ou Nenhum conhecimento em mercado financeiro: o responsavel ndo possui

experiéncia profissional ou formagao académica voltada para mercado

financeiro/Experiéncia profissional de até 3 anos. (0)

(1 Bom ou Razodvel: o responsdvel possui experiéncia profissional ou formacao

académica com grau médio de conhecimento sobre mercado financeiro/Experiéncia
profissional entre 3 a 10 anos. (10)

(d Alto conhecimento: o responsavel possui experiéncia profissional ou formagao

académica direcionada para atuacdo em mercado financeiro/Experiéncia profissional

acima de 10 anos. (20)

Avaliacdo da capacidade de assumir riscos — (pontuacdo)

5. Horizonte de investimento: a instituicdo pretende utilizar um percentual

relevante dos seus investimentos no curto ou médio prazo?

(1 Sim, pretendo utilizar um percentual relevante dos meus investimentos no curto
prazo (até 1 ano). (0)

(1 Sim, pretendo utilizar um percentual relevante dos meus investimentos no médio
prazo (de 1 a 3 anos). (10)

(1 Ndo tenho previsao de utilizar no curto e médio prazo. (30)

6. Situacdo da Instituicdo: assinale a alternativa que representa a sua necessidade

de recursos.

[ Precisarei resgatar valores acima dos rendimentos financeiros ao longo dos préximos

anos para manter fluxo de caixa. (0)
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[ Precisarei esporadicamente resgatar valores acima dos rendimentos financeiros para
cobrir despesas e fluxo de caixa. (10)
(1 Farei constantes aportes na carteira de investimento, aumentando o patrimonio

financeiro. (20)

7. Distribuicdo dos investimentos: o valor a ser investido ou ja investido no Grupo

Meérito representara ou representa quanto do total de investimentos da empresa?

(1 Menos de 25%. (40)
(1 Entre 25% e 50%. (20)

(1 Acima de 50%. (0)

8. Situacdo financeira: qual é o percentual de alocacdo de seus ativos nas seguintes

classificacbes?

% em liquidez (conversdo imediata em moeda corrente) (A)
% em investimentos financeiros (sem liquidez imediata) (B)
% em imoveis (C)

% em outras modalidades (D)

A (A) +(B): de 0% a 35% (0)
A (A) + (B): de 36% a 70% (5)

(1 (A) + (B): superior a 71% (10)

Capacidade de assumir riscos: Sera considerado a soma dos pontos acima: (2+ 3 +4) +

(5+6+7+8)) Total de pontos:
Tabela:

0-60 = Conservador;

65-115 = Moderado;

120-160 = Agressivo.
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Avaliacdo de tolerancia a riscos — (pontuacao)

9. Conhecimento e Experiéncia: informe o grau de conhecimento e experiéncia

do(s) responsavel(is) pelos investimentos, bem como o volume e a frequéncia das
operacdes em cada uma das classes de produtos da instituicdo, levando em

consideracdo as ponderacdes abaixo:

Baixo: Nao tenho familiaridade com o produto ou com a classe de ativos.

Médio: Compreendo as caracteristicas e os riscos; porém, ndao tenho nem realizo
investimentos no produto ou na classe de ativos em volumes superiores a 5% da minha
carteira ha mais de dois anos.

Alto: Tenho e/ou realizo investimentos no produto ou na classe em volumes superiores

a 5% da minha carteira ha mais de dois anos.

Baixo Médio Alto
Renda Fixa (0)d (1) 4 (2)
Fundo multimercados e estruturados (0) (2)Qa (4) Q
Renda Variavel (0) (4)Q (8)4
Fundos Imobiliarios (0) 3 (4)4 (8) 4
Derivativos, COE e Private Equity (0) (4) 3 (8)

10. Visdo de Risco: vocé acredita que, em periodos de mais de cinco anos, produtos

de maior risco (ex. ages) sdo mais atrativos do que produtos de menor risco?

(1 Nao (0)
(1 Depende (10)

(1 Sim (20)

11. Conforto: como vocé reagiria se 0s seus investimentos caissem mais de 10%

(mesmo que temporariamente)?
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(1 Venderia imediatamente. (0)

[ Entendo que isso pode acontecer para determinados ativos, mas ndo para o portfélio

como um todo. (20)

(1 Entendo que o meu portfdlio esta sujeito a sofrer flutuacGes dessa magnitude. (40)

12. Expectativa dos investimentos.

(1 N3o estou disposto a sofrer flutuagdes negativas em meus investimentos, mesmo em
periodos curtos (1 més). (0)

(1 Com a expectativa de superar o CDI, admito flutua¢cdes negativas dos meus
investimentos no curto prazo; porém, entendo que devem ser recuperadas em até 6
meses. (20)

(1 Com a expectativa de superar de forma significativa o CDI, admito flutuacdes
negativas dos meus investimentos; porém, entendo que devem ser recuperadas em até
12 meses. (40)

(1 Busco retornos absolutos e admito flutuagdes negativas dos meus investimentos em

periodos superiores a 12 meses. (60)

Tolerancia ao risco: soma dos pontos 9 + 10 + 11 + 12 acima.

Total de pontos:

Tabela:

0-50 = Conservador;
51-100 = Moderado;
101-160 = Agressivo.

Confirmacao do Perfil de Investimento Perfil de Investimento:

Data Assinatura do Cliente
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10. ANEXO Il - TERMO DE DESENQUADRAMENTO.

Nome/Razdo Social:

Cidade/Estado: CPF/CNPJ:

Com base no disposto na Instru¢do CVM n° 539/13, no Cddigo de Regula¢do e Melhores
Praticas para Produtos de Varejo da ANBIMA e na Politica de Suitability do Grupo
Mérito, declaro ter ciéncia que o meu perfil Suitability estd em desconformidade com a
classificacdo do fundo de investimento no qual pretendo investir com base no disposto
nos Cédigos ANBIMA de Regulacdo e Melhores Praticas e nos procedimentos de

Suitability praticados pelo Grupo Mérito.

Declaro, para todos os fins de direito, que estou ciente dos riscos envolvidos com a ndo
conformidade ora apontada e que, ainda assim, desejo efetuar esse investimento,
isentando a Mérito Distribuidora de Titulos e Valores Mobiliarios Ltda., inscrito sob
CNPJ/ME n241.592.532/0001-42, de qualquer tipo de responsabilidade decorrente

desta condigao.

Data Assinatura do Cliente
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11. ANEXO lll - TERMO DE RECUSA.

Nome/Razdo Social:

Cidade/Estado: CPF/CNPJ:

N3do pretendo conhecer meu perfil de investidor e, portanto, entendo que meu perfil

pode estar desatualizado ou inadequado em relacdo aos meus investimentos.

Também tenho ciéncia que ao assinar este termo de recusa, o Grupo Mérito, assim
como definido na Politica de Suitability e know You Client, ndo estard apta a fazer
guaisquer tipos de recomendacdo de investimento enquanto meu perfil ndo for

definido.

Ciente e de acordo em:

Data Assinatura do Cliente
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12. ANEXO IV - TERMO DE DISPENSA DE PREENHCIMENTO DE QUESTIONARIO DE
SUITABILITY.
(EXCLUSIVO A PESSOA JURIDICA)

Razao Social:

Cidade/Estado: CNPJ:

(1 Investidor Profissional: Ao assinar este termo, o representante da instituicdo afirma

sua condicdo de investidor profissional, a qual tem conhecimento suficiente sobre o
mercado financeiro, para que ndo seja aplicdvel a ela um conjunto de protec¢Ges legais
e regulamentares conferidas a investidores ndo qualificados. Como investidor
profissional, a instituicdo tem capacidade para entender e ponderar os riscos financeiros
relacionados a aplicacdo de seus recursos em valores mobiliarios que sé podem ser
adquiridos por investidores profissionais. O representante da instituicao declara, sob as
penas da lei, que a instituicdo tem investimentos financeiros superiores a RS

10.000.000,00 (dez milhdes de reais).

(1 Investidor Qualificado: Ao assinar este termo, o representante da instituicdo afirma

sua condicdo de investidor qualificado, a qual tem conhecimento suficiente sobre o
mercado financeiro, para que ndo seja aplicavel a ela um conjunto de protegdes legais
e regulamentares conferidas a investidores nao qualificados. Como investidor
gualificado, a instituicdo tem capacidade para entender e ponderar os riscos financeiros
relacionados a aplicacdo de seus recursos em valores mobilidrios que sé podem ser
adquiridos por investidores qualificados. O representante da instituicao declara, sob as
penas da lei, que a instituicdo tem investimentos financeiros superiores a RS

1.000.000,00 (um milhdo de reais).

Data Assinatura do Cliente
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